Spotkanie NewConnectClub 30 maja 2008 roku

Drugie spotkanie NewConnect Club odbylo sie w pigtek 30 maja. Dziekuje w imieniu organizatorow
- Gieldy Papierow Wartosciowych oraz New Europe Events - oraz swoim za tak liczne
przybycie. SpotkaliSmy sie w pigtkowy wieczér w gronie ponad stu 0sab.

Dzieki temu, ze nie byto zadnych prezentacji, a jedynie dyskusja i sesja networkingowa, udato nam sie
wprowadzi¢ jeszcze bardziej nieformalng i sympatyczng atmosfere. Co widac na zataczonych
obrazkach: http://img.biznes.net/ncc/30maja2008/

Tym razem wprowadziliSmy oznaczenia w formie kolorowych kotyliondw, ktdre utatwiaty odnalezienie
wiasciwego partnera do rozmowy :

kolor zotty - spdtka zainteresowana lub juz notowana na NewConnect
kolor czerwony - Autoryzowany Doradca NewConnect

kolor niebieski - inwestor

kolor zielony - cztonek spotecznosci NewConnect All the People

kolor biaty - pracownik GPW

Przed drugim spotkaniem NewConnect Club uczestniczytem w $rode i czwartek w dwoch imprezach,
gdzie byta mowa o NewConnect. W zwigzku z tym bytem przekonany, ze ustyszatem juz wszystko na
temat innowacyjnosci i jej wptywie na wycene oraz postrzeganie Emitentdow NC. Oczywiscie sie
mylitem.

Okazuje sie ze prawdziwy obraz sytuacji i prawdziwa wiedza :-) rodzi sie podczas dyskusji, przez
konfrontacje réznych punktéw widzenia, przez zartobliwe komentarze i dowcipne riposty. Tego rodzaju
godzinna sesja z udziatem wszystkich zaangazowanych stron - spotek, inwestoréw, doradcow i Gietdy
- pozwala zrozumiec z czym mamy do czynienia.

Ludwik Sobolewski, Prezes GPW, méwit na poczatku spotkania, ze innowacje sg czesto kojarzone z
nowymi technologiami, a to niekoniecznie trafne skojarzenie - popularne, ale niestuszne.



|

Przez nastepne pietnascie minut z réznych stron Sali NewConnect padaty rozmaite przyktady i pomysty
na innowacje - produktowe, marketingowe, technologiczne, organizacyjne itd. Pojawity sie w dyskusji
rozne podziaty, definicje i mierniki innowacji. Na temat mierzenia stopnia innowacyjnosci wypowiadali
sie Krzysztof Urbanowicz oraz Marek Graczynski, cztonkowie zarzadu IndexCopernicus
International, spotki notowanej na NC, a prowadzacej miedzynarodowy portal dla naukowcéw.
Okazato sie, ze nawet firmy z tradycyjnych branz potrafig by¢ innowacyjne i co za tym idzie atrakcyjne
dla inwestordw.

Jak zauwazyt Rafat Kander z Horus Investment w kazdym modelu biznesu da sie wprowadzic
innowacje, wystarczy go rozebra¢ na czesci, a potem zastanowic sie nad poszczegolnymi elementami,
poprzesuwac "suwakami" i znalez¢ formute, ktora lepiej stuzy celom biznesowym. Pan Rafat obrazowo
przedstawit biznes gastronomiczny - restauracja sktada sie z lokalizacji, brandu, krzeset, stolikdw,
naczyn, jedzenia, kelneréw, kucharza, menedzera i dostawcow produktow spozywczych. Kazdy z tych
elementéw mozna zmodyfikowac, aby osiggnaé sukces.



Jacek Orzet, ze spotki Orzet SA notowanej na NC, pytat przewrotnie co jest wtasciwie wazniejsze,
innowacyjnos¢ czy sukces? Na niektdrych rynkach wystarczy mie¢ odpowiednig strategie, kapitat i
zespot do jej sprawnej realizacji.

Przedstawiciele GPW, w tym Prezes Sobolewski ripostowali, ze by¢ moze umiarkowana
konkurencyjno$¢ pozwala istniec i trwac, ale to innowacyjnos¢ pozwala rozwijac sie i zdobywac
wiekszy udziat rynkowy. Szczegdlnie na rynku ktdry jest bardzo nasycony podazowo i bardzo
konkurencyjny, aby rozwija¢ sie trzeba by¢ innowacyjnym.

Prezes GPW zwrocit uwage, ze w pewnym sensie juz debiut na NC jest innowacjg i metodg
odrdznienia sie od konkurencji. Wtérowat mu dzien wczesniej na konferencji w Sali Notowan Tomasz
Czechowicz, Prezes MCI Management, ktéry potwierdzit ze w przypadku S4E - spotki o solidnych
fundamentach i stabilnym wzroscie - debiut na NewConnect oraz status sp6tki publicznej (w tym



obowigzki informacyjne z nim zwigzane) podziatat bardzo motywujaco na zespdt zarzadzajacy, dodat
wiarygodnosci spotce, co przyczynito sie do kilkukrotnego zwiekszenia przychodéw. S4E wybiera sie
teraz na "gtdwny" rynek regulowany.

Osobiscie zainteresowat mnie wptyw czynnika ludzkiego na innowacyjos$¢ spotek. Moim zdaniem
wszelkie innowacje (i wiedza ;-) rodza sie podczas dyskus;ji i konfrontowania réznych plandéw i
pomystow. Dlatego tak wazne sg nieformalne relacje zdobyte na spotkaniach NewConnect Club,
potem spotkania robocze w wezszym gronie, dopracowywanie modelu biznesu, okreslenie potrzeb
kapitatowych, potem droga na NC i wreszcie debiut. Na kazdym z tych etapéw kluczowym czynnikiem
sukcesu sg ludzie, ktorych mozna spotkac¢ miedzy innymi w ramach spotecznosci NewConnect All
the People oraz podczas spotkan NewConnect Club.

Uczestnicy dyskusiji, szczegdlnie przedstawiciele Autoryzowanych Doradcow, przypominali o zwigzku
innowacyjnosci z ryzykiem inwestycyjnym. Sugerowali, ze spotki notowane na NewConnect powinny
prowadzi¢ ozywiong komunikacje z inwestorami i rynkiem, opowiadac o swoich dziataniach i
podkresla¢ m.in. innowacyjnosc¢.

Tym sposobem poruszony zostat temat polityki informacyjnej spotek notowanych i wybierajacych sie
na NewConnect, relacji inwestorskich i otwartosci w komunikacji. Doradcy oraz inwestorzy pytali o
mozliwosci i narzedzia kontaktu ze spotkami? Tymczasem spétki notowane i w drodze na NC
gwattownie sprzeciwiajq sie pomystom wprowadzania dalszym obowiazkéw informacyjnych.
Przedstawiciele Gietdy zapowiedzieli uruchomienie bogatszego serwisu informacyjnego na temat
NewConnect. Ze swojej strony moge powiedzie¢, ze pracujemy nad bardziej intuicyjnymi formami
komunikacji w ramach spotecznosci All the People.

Zyjemy w ciekawych czasach. Na naszych oczach wokét rynku NewConnect ksztattuje sie rdwnowaga
sit w tréjkacie Emitenci - Doradcy - Inwestorzy. Kazda z grup dziata we wiasnym interesie i stara sie
przeciagnac line na swojq strone, ale jednoczesnie nie moze istnie¢ bez szczesliwych pozostatych
dwdch grup. Rolg Gietdy jest pomdc odnalezé wszystkim zaangazowanym stronom wiasciwe proporcje
i punkt ciezkosci tego trojkata, aby wszyscy byli zadowoleni i przystali na kompromisowe rozwigzania.

Z dyskuskji podczas NewConnect Club oraz na forum dyskusyjnym All the Poeple widac, ze relacje i
nastroje w tym trojkacie Emitenci - Doradcy - Inwestorzy potrafig wahac sie od mitosci do nienawisci.
Taka jest dynamika i uroda tego rynku.



Chetnie podyskutuje z Panstwem co to jest innowacyjnos¢? Jak doceniajq jq inwestorzy? Jak
zwiekszy¢ wycene spotki kilka/nascie/dziesigt razy modyfikujac strategie rozwoju i pozyskujac
kapitat niezbedny do jej realizacji.

Poza tym chetnie poznam Panstwa zdanie na temat komunikacji w mitosnym trdjkacie Emitenci -
Doradcy - Inwestorzy. Obowigzki informacyjne na rynku NewConnect - ostrzejsze, czy bardziej
liberalne?



